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Z PORADNIKA: ,, Jak wystartowac z promocjq
kobiecych pasji/biznesdw w realu”

10 rzeczy, o ktérych warto pamietaé przygotowujqc sie na
spotkanie z klientami / uczestnikami warsztatéw w REALU.

Warto dac uczestnikom kreatywny gadzet z wizytdwkg (zaktadka do ksigzki z cytatem,
breloczek, przepis na firmowym papierze, bon, hasto rabatowe, karnet, itp.)

Warto zebrac¢ kontakty, by wysta¢ podsumowanie, podziekowanie.

Warto zaprosi¢ uczestnikow na kolejne spotkanie (dobrze zna¢ termin)

Warto pokaza¢, powiedzie¢, ze cieszycie sie ze spotkania i ze doceniacie, ze ktos tu jesti ze
szanujecie jego osobe i czas.

Warto zbieraé opinie, prosi¢ o komentarz, zapytaé, czy jeszcze cos$ go interesuje, chciatby
zgtebic jakis temat blize;.

Warto zaprosi¢ do polubienia strony na Facebooku, do zapisania sie na newsletter.

Warto miec¢ rollup albo cos, co nas utozsamia z markg (np. koszulka, identyfikator)

Warto mie¢ schludny wyglad i stoisko.

Jesli odpowiadamy za grupe, warto zadbac o przedstawienie sie poszczegdlnych oséb oraz
o integracje grupy.

Warto dokumentowa¢ wydarzenia w realu — fotografie, video.

Kobieca dita.

GABRIELA KUCA



